PROBLEMA SOLUCION PROPUESTA DE VALOR VENTAJA DIFERENCIAL = SEGMENTOS DE CLIENTES
li'ls.ta de 1-3 mayores problemas de los Resume una posible solucion para cada l]NlCA MEII:I que no pueda ser faclmente Lista de tus clientes objetivos y usuarios
dientes problema copiado o comprada

Mensaje simple, claro y convincente que convierta

visitantes ignorantes en posibles

clientas interesados
ALTERNATIVAS METRICAS CLAVE CONCEPTO DE ALTO-NIVEL ~ CANALES CLIENTES TEMPRANOS
EXISTENTES Lista de los nimeros Eja-.'e que cuenten | Lista de tus analogias X para ¥ (Ej: Voutube esel | Lista de tus caminos hacia los clientes _llsta de caracteristicas de tus clientes
Lstadelas forms con s queestos coma e va a tu negocio Flichr para videas) ideales
problemas se resuelven hoy en dia
(OSTES INGRESOS
Lista de tus costes fijos y variables Lista de tus fuentes de ingresos




